ยุทธวิธี กลุ่ม taxes
A (1)	 1.logistic
 2.inventory 
3.forcast 
4.marketing 
5.service
 6.procument 
7.HR 
(2) 	1.ความล่าช้าของ vender 
2.เงินในมือไม่พอ 
3.สินค้าไม่เพียงพอต่อการจำหน่าย
 4.การขาดคนงาน 
(3) 	1.แบบปกติ คือ สั่งสินค้ามาตามความต้องการต่อวันโดยให้จำนวนสินค้ามาตามจำนวนให้พอดี 
2.แบบล่วงหน้า คือช่วงที่มีความต้องการคงตัวเราก็สั่งซื้อตามแบบปกติ แต่ช่วงไหนที่มีความต้องการมากเป็นพิเศษ เราจะเพิ่มสินค้ามาล่วงหน้าให้เพียงพอต่อความต้องการ
 3.สั่งของให้พยายามถึงส่วนลดที่เหมาะสมเพราะให้ต้นทุนสินค้าลดลง 
4.เราจะทำการสั่งซื้อให้ได้ส่วนลดสูงสุดเข้าสู่werehouse แล้วใช้ logistic มาส่งเข้า retail เพราะจะได้กำหนดวันที่แน่นอนในการมาถึงของสินค้า 
5.ซื้อเครื่องจักรเพื่อผลิตในwerehouse แล้วดึงมา retail เพื่อลดต้นทุนส่วนตัว 
6.ใช้การกู้ยืม (loan) เพื่อทำให้เงินในมือคล่องตัว แต่ต้องคำนวนว่าจะกู้แบบไหน 
7.ด้านb2b เราต้องสู้กันโดยสั่งซื้อหรือ ผลิตให้เราได้ส่วนลดหรือ เพื่อทำให้ต้นทุนสิค้าต่ำมากที่สุด แล้วจะได้บิท ได้ชนะบริษัทอื่นๆ 
8. สังเกต forcast ว่าความต้องการสินค้าว่าด้านขายปลีก และ ด้าน b2b เป็นยังไง แล้ว เน้นผลิตตามที่ตลาด b2b และดูวันที่มีความต้องการสินค้าไม่เท่ากันในแต่ละวันของ b2c 
9. เราต้องดูแลเครื่องจักรอยู่ตลอดถ้ามีจุดไหนที่เสียเราต้องรีบซ่อมเพราะว่าถ้าไม่ซ่อมการผลิตก้จะลดลง ตามความสมบูรณ์ของเครื่องจักร
